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Grundfahigkeitsschutz fiir die (sportlich) Aktiven pany

Liebe Vertriebspartnerinnen und Vertriebspartner,

mit der neuen ERGO Body Protect haben Sie nun ein Produkt im Kocher, das der neuen Generation Grund-
fahigkeitsschutz fir Arbeit und Freizeit entspringt. Drei Leistungsvarianten werden angeboten, wie ge-
wohnt als Grundschutz, Komfort und Premium mit ergdnzenden Services. Alle drei Varianten lassen sich
zudem mit Zusatzbausteinen frei kombinieren, aus denen der Baustein ,Sport Plus” besonders hervorsticht
und eine attraktive Zielgruppe eroffnet.

Fokus auf den Zusatzbaustein Sport Plus

Aktivitat steht in vielen Bereichen des Lebens im Fokus — sei es bei sportlicher Betatigung, bei Auslibung
des Hobbys und/oder auch im Beruf, der bei vielen Menschen auch korperlich viel abverlangt, z.B. bei
Handwerkern. Hier sind spezielle Grundfahigkeiten erforderlich, die so normalerweise in Absicherungen
nicht oder nur unvollstandig zu finden sind. Deshalb hat ERGO genauer hingeschaut, die wesentlichen
Grundfahigkeiten fur aktive Menschen definiert und im attraktiven Zusatzbaustein ,,Sport Plus“ kombiniert.
Das ist einzigartig am deutschen Versicherungsmarkt!

e Der Zusatzbaustein ,Sport Plus” umfasst 10 Grundfahigkeiten, die besonders fiir aktive Menschen zidh-
len. Er lasst sich bei allen drei Produktvarianten erganzen.

e Bereits beim Verlust von nur einer der versicherten Grundfahigkeiten wird eine monatliche Rente ge-
zahlt.

e Der Zusatzschutz kostet nur rund 15 % Mehrbeitrag zur gewdhlten Produktvariante und kann auch bei
NICHT sportlichen Aktivitaten immer mit dazu gebucht werden.

e Es werden keine zusatzlichen Gesundheitsfragen gestellt.
Landingpage und lhr personliches Marketingpaket

Kennen Sie die ERGO Body Protect Landingpage? Dort erfahren Sie alles Wichtige iber den Grundschutz
wie auch die Komfort- und die Premiumvariante. Ebenso Uber die drei Zusatzbausteine ,Psyche Plus”,
,Pflege Plus“ und ,Sport Plus”.

Und dort finden Sie auch neutral gestaltete Marketing-Pakete, die Sie kostenfrei in der Kundenansprache
unterstitzen. So kénnen Sie zielgruppengerecht eigene Social Media Posts versenden, ganz einfach lhre ei-
gene Landingpage gestalten und eigene Flyer versenden. Die Ansprache ist passgenau zugeschnitten auf
sportlich Aktive. Dariiber hinaus stehen auch noch Marketingpakete zur Ansprache korperlich Tatiger, im
Bliro Arbeitender, von Arbeitgebern und von Familien bereit — probieren Sie es aus!

Ihnen viel Erfolg!
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