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Bezahlbarer BU-Schutz für Handwerker und 
körperlich Tätige 
 

Ob Arbeitnehmer, Berufsanfänger oder Unternehmer, vor Berufsunfähigkeit ist niemand 
sicher, doch ganz besonders die, die den Schutz am meisten benötigen, erhalten oft nur 
schwer Zugang. Gerade Handwerker und körperlich Tätige sind besonders gefährdet, 
da für sie besteht ein deutlich erhöhtes Risiko. 

Die ungefährlichsten Berufe  

(…% kommen nicht regulär in die Altersrenten) 

Die gefährlichsten Berufe  

(…% kommen nicht regulär in die Altersrenten) 

Physiker (3,62%) Gerüstbauer (52,18%) 

Ärzte (4,10%) Dachdecker (51,26%) 

Maschinenbauingenieure (4,62%) Bergleute (50,06%) 

Chemiker (5,37%) Pflasterer (41,81%) 

Fertigungsingenieure (5,39%) Fleisch-/Wurstwarenhersteller (41,77%) 

Rechtsvertreter (5,34%) Estrichleger (40,57%) 

Tierärzte (5,88%) Fliesenleger (39,98%) 

Quelle: Berufsunfähigkeitsversicherung (4. Auflage), Kai-Jochen Neuhaus 

 

Schlicht nicht bezahlbare Prämienhöhen, Risikozuschläge und Leistungsausschlüsse 
machen es oft unmöglich, eine sinnvolle Absicherung herzustellen. Wie kann eine 
Lösung aussehen? Der Münchener Verein bietet Ihnen und Ihren Kunden diverse 
Möglichkeiten, um Berufsunfähigkeitsschutz bezahlbar zu machen und 
Berufsklassenupgrades zu ermöglichen. 
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Mögliche Wege, um die Prämie zu reduzieren: 

• Einbau einer Karenzzeit (6-24 Monate) 

• 10 % Existenzgründungsnachlass für Handwerker  

• Abschluss der um ca. 30% günstigeren Aktivvariante 
o Abänderung des BU-Grades auf 75%,  
o Leistung schwerpunktmäßig auf unfallbedingte- und den 

Bewegungsapparat betreffende BU) 
o Wechselmöglichkeit ohne Gesundheitsprüfung in die 

Premiumvariante 

• Start mit niedrigerer Rentenhöhe und spätere 
Nachversicherungsmöglichkeit, wenn finanzieller Spielraum größer 
ist (sowohl ereignisabhängig als auch ereignisunabhängig möglich) 

• Splitten auf zwei Verträge (Aktiv und Premium), da häufig ab ca. 
60 Jahren finanzielle Belastungen tendenziell nachlassen 

 

 
 

Die Deutsche Handwerker BerufsunfähigkeitsVersicherung sorgt für ein sicheres 
Einkommen bei Berufsunfähigkeit. Nachversicherungsgarantien und die Dynamik 
sorgen dafür, dass die BU-Rente während des Berufslebens mitwächst. Und das im 
bestehenden Vertrag und ohne erneute Gesundheitsprüfung.  
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Die DHBU ist auf unsere Zielgruppe Handwerk und körperlich Tätige abgestimmt und 
bietet für viele handwerkliche und körperliche Berufe ein besonders günstiges Preis-
Leistungs-Verhältnis. Natürlich steht sie auch allen anderen Kunden offen. 

Mit unseren beiden BU-Varianten findet jeder die passende Absicherung!  

Zusätzliche Ergänzungsmöglichkeiten runden den Schutz ab, z.B. 

• Leistungen bei Arbeitsunfähigkeit 
• Beitragsdynamik 
• Dynamik im Leistungsfall 
• Überbrückungsgeld 

Interessiert? Dann sprechen Sie mich gerne an.  
 
Ihr  

 
 
P.S.: Unsere Branchenblätter zur Positionierung der DHBU in den einzelnen 
Handwerks- und Nichthandwerksberufen finden Sie hier:  
 

 

 

„VermittlerInnen haben bei uns den großen Vorteil, dass wir 
aus dem Handwerk entstanden sind und es uns daher ein 

besonderes Anliegen ist, Kunden BU-Schutz anzubieten. Dies 
erleichtert die Biometriearbeit für Vermittler enorm, denn eine 

stimmige Annahme- und Leistungspolitik und ein großer 
Erfahrungsschatz in der Zielgruppe sind unheimlich wertvoll.“  

Karoline Viktoria Mielken,  

Vorstandsbevollmächtigte Maklervertrieb Leben 


