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Aktion: Vereinfachter Zugang zum BU-Schutz fiir junge, gesunde Kunden

Liebe Vertriebspartnerinnen und Vertriebspartner,

junge Menschen sind eine besonders attraktive Zielgruppe fiir die Absicherung des Berufsunfahigkeitsrisi-
kos. In der Regel sind sie gesund und profitieren von niedrigen Beitragen. Wir mochten Sie ermutigen, diese
Zielgruppe in den kommenden Wochen verstarkt anzusprechen.

ERGO BU-Aktion: Vereinfachte Gesundheitsfragen

Im Rahmen der ERGO BU-Aktion sind die Gesundheitsfragen fiir junge, gesunde Kunden mit Eintrittsalter
von mindestens 15 bis maximal 35 Jahren fiir vier Monate deutlich vereinfacht! Dies erleichtert den Ab-
schluss sowohl fiir Sie als auch fir Ihre Kunden wahrend des Aktionszeitraums. Bis zu 24.000 Euro BU-
Rente/Jahr kbnnen so abgesichert werden.

Voraussetzungen fiir die vereinfachte Gesundheitspriifung

Die vereinfachte Gesundheitspriifung steht im Aktionszeitraum vom 01.08.2025 bis zum 30.11.2025 (An-
tragsdatum) zur Verfligung. Sie umfasst den privaten Komfort- und Premium-Tarif der ERGO BU sowie den
Schiler-, Starter- und den DANV-Tarif als besondere Absicherung von Wirtschaftswissenschaftlern und Ju-
risten. Die Aktion gilt nicht fir die ERGO BU Komfort als bAV-Variante.

Die genauen Kriterien der Aktionsteilnahme, finden Sie auf dem Deckblatt der verkirzten
Gesundheitsfragen: ,Risikorelevante Personendaten zu einer befristeten ERGO BU-Aktion”.

Die ERGO BU-Aktion kann fiir den Einkommensschutz aller Berufe angewendet werden, die gemaR der
ERGO BU-Annahmerichtlinien versicherbar sind. Um zu Beginn des Kundengesprachs fiir das Thema
Einkommensschutz zu sensibilisieren, kdnnen Sie gerne die Einkommmensschutz-Waage (neutrale
Aufmachung) einsetzen.

Angebots- und Abschlussprozess

Der Abschluss mit verkirzter Gesundheitspriifung erfolgt im Aktionszeitraum liber das Antragsverfahren.
Gehen Sie folgendermalien vor:

e Prifen Sie, ob der Kunde alle Voraussetzungen fir die vereinfachten Gesundheitsfragen erfillt (alle 7
Fragen mit "Nein" beantwortet).

e Erstellen Sie ein VVG-konformes Angebot, z.B. (iber den ERGO Makler Tarifrechner Leben.

e Ersetzen Sie die normale Gesundheitserklarung durch die ausgefiillte verkirzte Gesundheitserklarung

(50079756) der Aktion.

e Reichen Sie die verkiirzte Gesundheitserklarung zusammen mit den weiteren Unterlagen des VVG-Pa-
kets ein.

Nutzen Sie die Chancen der ERGO BU-Aktion, um neue Kunden zu gewinnen und bestehende Kundenbezie-
hungen zu starken. Diese Aktion bietet eine groRartige Gelegenheit, junge Menschen von den Vorteilen ei-
ner Berufsunfiahigkeitsversicherung zu Gberzeugen. Natirlich profitieren auch diese Neukunden von unse-

rem im Juni erfolgten BU-Facelift.

Viel Erfolg bei lhren Gesprachen!

Mit freundlichen GriiRen
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