
 Vermarktungs-Impulse für Tages- und Festgeld 

Vertriebliche Anlässe für unterschiedliche Zielgruppen

Investitionsreserve für optimales Timing
Für Kunden, die günstige Gelegenheiten an den Börsen nutzen möchten, um mög- 
lichst bei Tiefstkurs zu kaufen („Buy-the-Dip“), kann es sinnvoll sein dafür Liquidität 
als Tagesgeld zurückzuhalten, um sich für Investitionen in Position zu bringen.

Liquiditätsreserve für eine ausreichende finanzielle Grundlage 
Rücklagen für unvorhergesehene Ausgaben sind der erste Schritt in der Finanz-
planung, um Kontoüberziehung und teure Kredite zu vermeiden. Der "Notgroschen" 
– 3 bis 6 Nettomonatsgehälter oder entsprechende Monatsausgaben – kann mit 
dem flexiblen Tagesgeldkonto separat vom Girokonto geparkt werden.

Stabiles Festgeld in aktuell unruhigen Zeiten 
Für Ihre sicherheitsbewußten Kunden, die in volatilen Märkten kurz- und mittelfristig 
möglichst risikoarm angelegen möchten, bietet sich das kalkulierbare Festgeld mit 
einer Laufzeit von 3, 6 oder 12 Monaten an – auch für konkrete Sparziele. 

Das spricht für Einlagen 	

	⏹ Gute Vorsätze: Etwa 1/3 der Deutschen nimmt sich vor, mehr zu sparen 

	⏹ Ambitionierte „Junge Sparer“: Vor allem Jüngere wollen mehr Geld zurücklegen 

	⏹ Sicherheit vor Rendite: Mehr Deutsche legen größeren Wert auf die Sicherheit ihrer  
Geldanlage, als auf die Rendite  

	⏹ Weniger Risiko: 1/3 der Deutschen möchte die eigene Risikobereitschaft reduzieren

	⏹ Einlagen im Trend: Immer mehr Deutsche wollen in Tages- und Festgelder anlegen

    Quelle: FNZ Bank Studie "Finanzielle Vorsätze 2025"  

Großes Potential

Wie legen die Deutschen ihr Geld an?

 
			 

Ihr Mehrwert

	⏹ Liquiditäts- und Sicherheits-Baustein in der Finanzplanung

	⏹ Lösung für kurz- und mittelfristige Anlage- und Sparziele 

	⏹ Optimales Einstiegsprodukt – gerade auch für junge Kunden

	⏹ Kundenvermögen konsolidieren

	⏹ Attraktive Vertriebsprovision

	⏹ Aktuelle Vorlagen (E-Mailing, Banner etc.) für unterschiedliche 

Vermarktungs-Anlässe

	⏹ Marketingunterstützung: Umfangreiches Vertriebskit

41 % Girokonto 35 % Sparbuch bzw. Spareinlagen

28 % Tagesgeld Fonds27 %  Quelle: Statista

33 %
47 %

parken auf unverzinsten Konten bis zu 5.000 €.

haben noch höhere Beträge auf Girokonten oder als Bargeld, ohne dafür Rendite  
zu erhalten. Das entspricht rund 32,6 Mio. Einwohnern.  

Millionen Deutsche verzichten auf wertvolles Zusatzeinkommen

 Statista

Dafür sparen die Deutschen

                                      
Angaben in Prozent

Quelle: Statista

Wettbewerbsvorteil: Lösungen für Firmenkunden

Andere Banken haben für Einlagen z. T. kein Angebot oder bieten weniger gute Kondi-
tionen. Bei uns kann Betriebsvermögen bis zu 10 Millionen € in Tages- und Festgeld 
angelegt werden – zu den selben Konditionen, wie sie für Privatkunden gelten.

Beide Konten können von zahlreichen Rechtsformen, darunter Selbstständige, 
Vereine, etc., eröffnet werden – eine breite Zielgruppe mit großem Potential für Sie.

Lösungen für Firmenkunden entdecken

Quelle: FONDS professionell

https://fnz.de/fileadmin/bank/aktuelles/20250306_Finanzielle_Vorsaetze_2025_Studie.pdf
https://fnz.de/services-fuer-vermittler/vertriebsunterstuetzung/vertriebskit-tagesgeld-und-festgeld/
https://de.statista.com/statistik/daten/studie/13314/umfrage/aktuell-genutzte-geldanlagen-der-deutschen/
https://de.statista.com/statistik/daten/studie/161823/umfrage/sparmotive-der-bundesbuerger/
https://de.statista.com/statistik/daten/studie/161823/umfrage/sparmotive-der-bundesbuerger/
https://fnz.de/loesungen-unternehmen/anlage-betriebsvermoegen/
https://www.fondsprofessionell.de/news/vertrieb/headline/umfrage-jeder-zweite-hortet-ueber-5000-euro-unverzinst-auf-dem-konto-223737/

