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Hamburg, 30. Juni 2026

Baloise Berufsunfahigkeitsversicherung
Neuer Zielgruppen-Antrag bis 3.000 EUR Monatsrente

Einfacher zum Abschluss - jetzt sogar bis Eintrittsalter 40 Jahre!

Mit der Markteinfihrung der Baloise Berufsunfahigkeitsversicherung vor 10 Jahren wurde der so genannte
~Junge-Leute-Antrag” eingeflhrt und hat sich mittlerweile als Marktstandard etabliert. Helvetia hat dieses er-
folgreiche Konzept auf Kammer- und MINT-Berufe bis zum Alter 40 Jahre und bis 3.000 EUR Monatsrente
erweitert. Der neue Zielgruppen-Antrag (BAL 1910) wurde dem Bedarf dieses besonders attraktiven Kunden-
segments angepasst — mit kiirzeren Abfragezeitrdumen und weniger Fragen gegeniber dem Standard-Antrag
(BAL 1543).

Zielgruppen-Antrag im Uberblick:

e Bis zum Eintrittsalter 40 Jahre
e Bis 3.000 EUR monatliche Berufsunfahigkeits-Rente
e Kammer- und MINT-Berufe, der gewahlte Beruf wird in der Berufsdatenbank automatisch zugeordnet
e der Beruf wird in der Tatigkeitsauspragung den Berufsklassen 0 oder 1 zugeordnet
e ab 70 Prozent Burotatigkeit und
e ein akademischer Abschluss liegt vor
e gegenuber dem Junge-Leute-Antrag wird der Abfragezeitraum fiir psychischen Erkrankungen von 3 Jahre
auf 5 Jahre erweitert.

20 Prozent aller Berufe fur den Zielgruppen-Antrag nutzbar und damit viel
Potenzial fur lhren Erfolg!
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Ubersicht Antragskonzept Baloise Berufsunfihigkeitsversicherung

Zielgruppen/ Bis 2.000 EUR Bis 3.000 EUR Mehr als 3.000 EUR
Altersklassen Monatsrente* Monatsrente* Monatsrente*

Bis Alter 30 Jahre Junge-Leute-Antrag
(fruhestens ab Alter alle Berufe
10 Jahre) (Antrag BAL 1544)

Bis Alter 40 Jahre

Ab Alter 41 Jahre

* Schiler, Azubis, Hausmanner und -frauen bis max. 1.500 EUR Monatsrente, Studenten bis max. 2.000 EUR Monatsrente, bitte auch die Annahmerichtlinien BAL 8426 bericksichtigen.

Das Antragskonzept fir die Baloise Berufsunfahigkeitsversicherung richtet sich an die Anforderungen der Ver-
triebspartner aus und bietet Ihnen eine klare Orientierung fir die Auswahl des passenden Antrags und ermdg-
licht gleichzeitig die Abschlussstrecke effizienter zu gestalten.

Automatische Beriicksichtigung bei Angebotserstellung: Sobald die die jeweiligen Parameter fir die ver-

einfachten Antrage (Junge-Leute-Antrag und Zielgruppen-Antrag) erflillt sind, berlicksichtigt der Angebotsrech-
ner BASE den jeweils passenden Antrag. Das gilt auch fiir die Angebotserstellung Gber Vergleichsportale.

lhr Mehrwert in der Beratung

e Schnellere Abschllsse durch klar definierte Zielgruppen und schnellere Bearbeitung
¢ Reduzierte Komplexitat, hdhere Prozessqualitat und weniger Riickfragen
e Hohere Abschlussquoten bei attraktiven Kundensegmenten

Der neue Zielgruppenantrag: klar definiert, einfach einsetzbar und stark fur Ihnen Abschluss.

Ihr Produktmanagement Leben

8% Kontaktieren Sie uns fiir weitere Informationen oder individuelle Beratungskonzepte.
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